
Gerente de Campo.

Datos Personales:

Nombre Adolfo José Montiel González

Fecha de Nacimiento 27 de Febrero de 1966
Nacionalidad Nicaragüense

Residencia actual Barrio Santa Ana, Managua, 

                                         Nicaragua

Apartado Postal LV43

Correo electrónico laespigaverde@ yahoo.es

Teléfonos (505) 8041612, (505) 8667488

Estudios realizados:

 1983 Bachiller en Ciencias, Letras y Filosofía (Colegio Centroamérica, Managua, 

Nicaragua) 

 1986 graduado de Agrónomo, Escuela Agrícola Panamericana. El Zamorano. (Clase 86)

Cursos realizados: 

 1992 Gerencia de servicios INCAE.Managua

 1993 Gerencia de mercadeo INCAE.Managua

 1994  Administración de la pequeña empresa BCIE – CADIN.Managua

 1996 Gerencia de Producción para la pequeña empresa INPYME.Managua

 1998 Medición de Operaciones de Manufactura INPYME.Managua

 2001 Creando Clusters (Programa de Competitividad – Vicepresidencia de la República 

de Nicaragua-INCAE).Managua

 2004  Creando exportadores –Segunda Plataforma de exportadores IICA.Managua

 2004 Elaboración de planes de negocio – IICA.Managua.

 2007 Concurso de elaboración de planes de Negocios con Technoserve.

Metas personales:

En los próximos 10 años deseo que Escobas y Cepillos Industriales se convierta en una 

organización productiva eficiente, que este desarrollando un programa de exportación 

desde Nicaragua a USA y  EUROPA.



Afiliaciones:

a. Soy socio de APEN (Asociación de Exportadores de Productos No tradicionales) b. Soy 

socio de CONAFRUVE (conglomerado Nicaragüense de la agroindustria alimenticia y no 

alimenticia)

c. Soy miembro de la Comisión sectorial de la agroindustria no alimenticia. (APEN)

Iniciativas empresariales

 2008 Alianza con CHEMONIC, INT. para  desarrollar el cultivo de sorgo escobero en 

occidente.

 2004-Estructure un programa de exportación entre importantes agricultores maniceros 

de Chinandega, Nicaragua y mi pequeña empresa con el objetivo de abastecer de 

escobas a una importante cadena de supermercados en California-USA.

 2002 – Organización de Plan de Promoción del Sorgo Escobero a Nivel Nacional 

representando a la iniciativa privada en alianza con el Programa de Mejoramiento de 

Semilla (PROMESA – AID- USA, CARITAS, ADRA, CARE).(Publique un 

diagnostico del sector y su plan de desarrollo)

 2001 – Fundación de la Cooperativa Agroindustrial Benjamín Franklin (Producción de 

Escobas)

 2000 – Distribución Nacional de Escobas Importadas de México amparado en el 

Tratado Bilateral de Comercio entre las Repúblicas de Nicaragua y México.

 1996 – Importaciones y alianzas con importantes empresarios escoberos Mexicanos.

 1995 – Negocio acceso directo a la Ley de Maquila e Importación temporal de 

productos para fabricar escobas a importantes comerciantes Panameños.

 1994 – Inicio de exportaciones de escobas a Panamá y Costa Rica

 1993 – Alianza de validación de variedades de sorgo escobero en conjunto con la 

Escuela Agrícola Panamericana.

 1990 – Fundación de A. Montiel, Servicios de Mantenimiento (Empresa dedicada a la 

fumigación, limpieza de alfombras y pulido de pisos en Managua, Nicaragua).

 1988 – Fundación de ESCOBAS Y CEPILLOS INDUSTRIALES y Siembra privada de 

sorgo granífero, sorgo escobero, ajonjolí y sandía de exportación.



 1987 –  1990 .Crianza de Gallinas ponedoras y pollos de engorde (formule mi propio 

alimento balanceado).

 1987. Funde discoteca Xalteva, Granada, Nicaragua.

Desempeño Profesional.

 Auto gestión de recursos  financieros ante sistema bancario local.

 Viajes por toda la región de C.A y México procurando alianzas con importantes 

industriales escoberos, esto lo subdividía: a. estudios de mercado de dos vías  tanto para 

la venta en Nicaragua como en el país de destino y b. Adaptación de  tecnología en 

procesos de producción o instalación   de maquinaria.

 Gerencia de la producción tanto a nivel de operaciones logísticas, presupuestacion 

financiera, diseño de productos, costeo de productos y  mercadeo de los productos 

fabricados.

 .Trabaje coordinando mis propias iniciativas productivas  con el sector público y ONG.

 .Concrete la venta de mis productos con importantes comerciantes C.A como la compra 

de productos mexicanos para vender en Nicaragua.

 Extensión agrícola difundiendo la siembra de sorgo escoberos con pequeños 

productores agrícolas  en el pacifico de Nicaragua.(interactuaba con fitomejoradores del 

INTA y extencionistas de ONG locales)
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· 1996 – Importaciones y alianzas con importantes empresarios escoberos Mexicanos.
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· 1987 –   1990 .Crianza de Gallinas ponedoras y pollos de engorde (formule mi propio alimento balanceado).
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Desempeño Profesional.

· Auto gestión de recursos  financieros ante sistema bancario local.


· Viajes por toda la región de C.A y México procurando alianzas con importantes industriales escoberos, esto lo subdividía: a. estudios de mercado de dos vías  tanto para la venta en Nicaragua como en el país de destino y b. Adaptación de  tecnología en procesos de producción o instalación   de maquinaria. 


· Gerencia de la producción tanto a nivel de operaciones logísticas, presupuestacion financiera, diseño de productos, costeo de productos y  mercadeo de los productos fabricados.


· .Trabaje coordinando mis propias iniciativas productivas  con el sector público y ONG.


· .Concrete la venta de mis productos con importantes comerciantes C.A como la compra de productos mexicanos para vender en Nicaragua.

· Extensión agrícola difundiendo la siembra de sorgo escoberos con pequeños productores agrícolas  en el pacifico de Nicaragua.(interactuaba con fitomejoradores del INTA y extencionistas de ONG locales)

